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Практическое занятие № 1

Виды и характеристика организационно-правовых форм предприятий
Цель занятия: овладение практическими навыками определения видов организационно-правовых форм предприятий с их последующей характеристикой
Для выполнения работы необходимо изучить тему: «Субъекты коммерческой деятельности», обратив внимание на то, как подразделяются предприятия по правовому положению.
Задания к работе:
1. Большинство малых коммерческих предприятий, особенно в сферах торговли, общественного питания, оказания услуг, зарегистрированы как общество с ограниченной ответственностью. С чем, по вашему мнению, связан выбор именно этой организационно-правовой формы?

2. Два частных коммерческих предприятия решили объединиться на базе одного из них. Как, на ваш взгляд, будет происходить процедура объединения? Что должны проверить в первую очередь владельцы (-ец) того предприятия, на базе которого предполагается осуществлять объединение?

3. В состав учредителей коммерческого предприятия входят два юридических лица, пять физических лиц. Организационно-правовая форма, в которой функционирует предприятие, - ООО. По результатам хозяйственной деятельности за определенный период коммерческое предприятие понесло убытки. Отвечают ли учредители по обязательствам коммерческого предприятия? Если да, то в какой степени? Если нет, то почему? Какими причинами вы обосновали бы свой выбор организационно-правовой формы?

4. Несколько физических лиц решили создать коммерческое предприятие, занимающееся несколькими видами хозяйственной деятельности. Какие документы потребуются учредителям, чтобы зарегистрировать данную организацию? При соблюдении каких условий возможна регистрация организации, занимающейся несколькими видами деятельности?
5. Коммерческое предприятие занимается мелкорозничной торговлей, имея торговую сеть, состоящую из нескольких палаток, киосков, ларьков. Учредителем является физическое лицо. Каким образом можно зарегистрировать данную коммерческую организацию? Имеет ли значение для регистрации (перерегистрации) количество подразделений в коммерческой организации?

6. Жители поселка, расположенного в удаленном регионе, решили создать предприятие, которое будет осуществлять товарное снабжение. В какой организационно-правовой форме должно быть создано и впоследствии функционировать данное предприятие? Коммерческим или некоммерческим должно быть это предприятие?

7. Коммерческое предприятие зарегистрировано и функционирует в организационно-правовой форме АО. В каких случаях законодательство требует изменить организационно-правовую форму на ПАО?
8. На местном рынке функционируют два коммерческих предприятия, главным учредителем которых являются органы местной исполнительной власти. Одно из предприятий имеет имущество в хозяйственном ведении, другое – в оперативном управлении. При каком способе принадлежности имущества коммерческое предприятие имеет б[image: image2.png]


льшую свободу при ведении хозяйственной деятельности?

9. ПАО осуществляет коммерческие операции на региональном рынке. Изменения законодательства, перемены в конъюнктуре требуют внесения изменений в Устав общества, в проводимую им коммерческую стратегию, в его ценовую политику. Какой орган правомочен это сделать?

10. В связи с обострением конкурентной борьбы коммерческое предприятие вынуждено расширять свою региональную сбытовую сеть. Возможно ли осуществлять расширение через систему дочерних и зависимых предприятий в регионах? Какие еще методы, применяемые коммерческими предприятиями для своего расширения, вы можете назвать?
Контрольные вопросы:
1. Дайте определение субъекту коммерческой деятельности.

2. Дайте характеристику юридическому лицу.

3. Как подразделяют предприятия по правовому положению?

Практическое занятие № 2

Работа с нормативными документами, регулирующими коммерческую деятельность

Цель занятия: овладение практическими навыками работы с нормативными документами, регулирующими коммерческую деятельность.
Для выполнения работы необходимо изучить тему: «Государственное регулирование коммерческой деятельности», обратив внимание на антимонопольное законодательство.
Задания к работе:
1. Коммерческое предприятие является частным (учредители – два физических лица) и зарегистрировано в организационно-правовой форме ООО. Предприятие планирует заняться реализацией продовольственных товаров. Может ли государство регулировать хозяйственную деятельность частного предприятия?
2. На рынке региона в сегменте верхней женской одежды работают пять коммерческих структур (в рамках коммерческой структуры представлены как производители, так и продавцы) и несколько независимых предприятий. Из пяти коммерческих структур две контролируют по 10% рынка, одна – 15% и две - по 20%, остальная часть рынка – независимые коммерческие предприятия. Охарактеризуйте данный рынок с точки зрения антимонопольного законодательства.
3. В условиях жесткой конкуренции на рынке коммерческое предприятие стремится не допускать на рынок того региона, на котором оно работает, другие предприятия с аналогичной продукцией. В каких случаях деятельность коммерческого предприятия подпадает под действие антимонопольного законодательства?
4. Коммерческое предприятие реализует населению продукцию собственного производства, а также оказывает платные услуги по ремонту своих товаров. Кто и с помощью каких мер обеспечивает безопасность реализуемой продукции и услуг?

5.  Коммерческие предприятия, реализующие продовольственные товары, резко увеличили цены реализации (в том числе и розничные). В каких случаях, по вашему мнению, антимонопольные органы могут квалифицировать это как действия, ограничивающие конкуренцию?

6. Два коммерческих предприятия, работающих на одном региональном рынке, решили объединиться путем слияния и создать на базе уже работающих предприятий новую объединенную структуру. Это позволит существенно снизить расходы и увеличить выручку. Требуется ли согласие антимонопольного органа на проведение такой операции?

7. Антимонопольные органы США выдали предписание о принудительном разделении на части компании Microsoft. В связи с чем, на ваш взгляд, было вынесено такое предписание?
8. Учредителями коммерческого предприятия являются три физических лица, предприятие занимается выпуском и реализацией швейных и трикотажных изделий населению. По каким критериям (признакам) данное предприятие может быть отнесено к малым?

9. Определите, относится ли коммерческое предприятие к малым, при следующих условиях:

- учредители предприятия – физические лица, работающие на этом предприятии;

- предприятие занимается розничной торговлей в курортном городе;

- численность занятых работников составляет 10 человек, включая учредителей;

- во время сезона (продолжительность сезона составляет 4 месяца в году) численность работающих увеличивается до 150 человек?

10. Антимонопольный орган выдал предписание коммерческой организации о систематическом осуществлении ею монополистической деятельности. В каком случае антимонопольные органы могут сделать такое заключение?
Контрольные вопросы:
1. Дайте определение понятию государственное регулирование коммерческой деятельности.
2. Перечислите методы и принципы государственного регулирования коммерческой деятельности.
3. В чем состоит цель государственного антимонопольного регулирования?
4. Что такое «недобросовестная конкуренция»?

5. Существуют ли санкции за нарушение антимонопольного законодательства?
Практическое занятие № 3

Разработка должностной инструкции менеджера по продажам


Цель занятия: освоение методики разработки и оформления должностной инструкции  менеджера по продажам.
Для выполнения работы необходимо изучить тему: «Коммерческие службы организаций», обратив внимание на требования, предъявляемые к менеджеру как к руководителю.
Задание к работе:
Составить и оформить должностную инструкцию менеджера по продажам согласно требованиям к составлению должностных инструкций. Должностная инструкция должна содержать следующие разделы:
1. Общие положения.

2. Функции.

3. Должностные обязанности.

4. Права.

5. Ответственность.

6. Служебные взаимоотношения.
Контрольные вопросы:
1. Перечислите требования к менеджеру как к руководителю.

2. Какими личными качествами должен обладать менеджер?

3. Назовите ограничения, которые влияют на эффективную деятельность руководителя.

Практическое занятие № 4

Товарная биржа (деловая игра)

Цель занятия: овладение практическими навыками заключения конкретных сделок на биржевой торговле; создания максимального собственного капитала; проведения сравнительного анализа фактов, событий и явлений; делать выводы.

Для выполнения работы необходимо изучить тему: «Инфраструктура коммерческой деятельности», обратив особое внимание на участников товарной биржи и на сделки, которые происходят на ней.
Деловая игра «Товарная биржа»

Деловая игра наглядно показывает работу товарной биржи, роль и место брокера на ней. Игра знакомит участников с функциями и задачами брокера, развивает инициативу и предприимчивость.

Биржа – наиболее развитая форма постоянно функционирующего рынка товаров, в том числе – средств производства, а также рынка ценных бумаг. Товарная биржа – особый вид рынка массовых, обладающих родовыми признаками, качественно равноценных, заменимых товаров.

Брокеры – торговые посредники, содействующие установлению контакта между продавцом и покупателем.

1. Описание игры

Все участники игры являются брокерами одного торгово-биржевого дома. На бирже покупаются и продаются различные товары, информация о которых отражена в табл. 1 (Приложение Б) Информтабло отражает первоначальную котировку товаров на бирже. Дальнейшее изменение цен и количества будет определяться в процессе игры.

2. Ход игры

Ведущий раздает брокерам карточки-задания по обслуживанию клиентов (см. Приложение А).

Путем активной деятельности на бирже, заключения сделок купли-продажи товарно-материальных ценностей, используя в случае необходимости банковский кредит, брокеры должны выполнить задание клиента и при этом создать наибольший собственный капитал.

Собственный капитал брокера определяется только после вычета сумм и товаров в натуральном выражении, причитающихся клиенту, плюс комиссионные в размере 3% от общего объема совершенных сделок.

В случае если брокер выполнил задание не полностью, комиссионные подсчитываются только по выполненным операциям, а нереализованные товары и неиспользованные денежные средства возвращаются заказчику.

Если же брокер, выполняя поручение клиента, улучшил условия договора (продал дороже), то вся сумма превышения идет в пользу брокера и составляет его собственный капитал.

3. Методические указания

Игра протекает следующим образом. Получив свои карточки задания, участники (брокеры), должны, прежде всего, уяснить, сколько составят их комиссионные, и какую сумму они должны вернуть клиенту после совершения всех сделок, т.е. они должны произвести расчеты.

После этого участники намечают стратегическую линию поведения в игре и разрабатывают свою тактику на первом этапе.

Затем игроки по очереди выходят к доске, о предпринимаемых действиях, производят соответствующие изменения на Информтабло и в Сводной таблице игры (Приложение Г). В сводную таблицу заносятся на счет каждого брокера товары и наличные денежные средства, указанные в карточке-задания.

Первый участник не производит никаких действий, он продает имеющийся у него в наличии товар по первоначальной цене отраженной на Информтабло. Если брокер продает товар, то его количество списывается с соответствующей графы сводной таблицы и заносится в колонку «количество» на Информтабло.

Следующий участник может продать товар по первоначальной цене и купить товар, проданный первым участником и находящимся на бирже.

Ведущий выясняет, кто еще желает приобрести данный товар. Если желающих нет, то товар продается участнику, находящемуся у доски. Если же желающие имеются, между ними проводится аукцион. При этом начальной ценой является цена, отраженная на информтабло. Цена товара поднимается до тех пор, пока спрос и предложение не уравновесятся. Проданный товар списывается из колонки «количество» на Информтабло и заносится на имя покупателя в соответствующую колонку Сводной таблицы. При этом деньги, уплаченные брокером за товар, списываются с его рас четного счета.

По окончании этапа происходит переоценка тех товаров, которые не нашли на данной этапе своего покупателя. Цена их уменьшается вдвое.

Далее весь цикл повторяется снова.

4. Участники игры и их функции

Брокеры:

в начале игры получают карточку-задание от клиента, согласно которой заполняются соответствующие колонки в сводной таблице игры, показывающие наличие товаров и свободных денежных средств у брокера;

ведут активную деятельность на бирже по купле и продажи товарно-материальных ценностей в целях выполнения своих обязательств перед клиентом и получению возможного максимального собственного капитала;

в случае необходимости пользуются кредитами банка на взаимовыгодных условиях.

Ведущий:

перед началом игры воспроизводит на доске Информтабло биржи и Сводную таблицу игры;

знакомит участников с правилами игры и контролирует их выполнение;

раздает участникам карточки-задания;

выполняет в игре функции банка по взаимной договоренности с участниками игры;

устанавливает банковский процент и сроки возврата кредита;

определяет победителей.

Победителем игры считается участник (брокер), полностью выполнивший задание клиента и при этом создавший максимальный собственный капитал.

5. Критерии оценок

«отлично» - полностью выполненное задание клиента и создание максимального собственного капитала;

«хорошо» - не выполнение полностью своих обязательств перед заказчиком;

«удовлетворительно» - участие в игре, но не выполнение обязательств перед заказчиком.

Приложение А

	№1.

Продать: 100 тонн сахара не ниже 22 тыс. руб. за тонну;

50 тыс. аудиокассет не ниже 28 руб. за штуку.

Купить: тонну бумаги не выше 9 тыс. руб. за тонну.

Для совершения сделки выдается 9 * 1 = 9 тыс. руб. наличными.


Приложение Б

Таблица 1 - Информтабло биржи

	№

п\п
	Товар
	Единица измерения
	Количество
	Цена за единицу (руб.)

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Бумага
	тонна
	
	10тыс.

	2
	Кирпич
	1000шт
	
	1тыс.

	3
	Сахар
	тонна
	
	20тыс

	4
	Аудиокассеты
	штуки
	
	25

	5
	Видеомагнитофон «LG»
	штуки
	
	5тыс.

	6
	Холодильник «Саратов»
	штуки
	
	10тыс.

	7
	Автомобиль «Жигули»
	штука
	
	100тыс.


Приложение В

Таблица 2 – Карточки заданий

	№ п\п
	Товар
	Продать не ниже (руб.)
	Купить не выше (руб.)
	 Наличные для совершения сделки (руб.)

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Сахар (100тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Аудиокассеты (50 тыс. штук)
	26 руб.
	
	

	
	Бумага (1 тонна)
	
	9 тыс.
	90 тыс.

	2
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (20 штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Холодильник «Саратов» (20 штук)
	
	10тыс.
	2000тыс.

	3
	Кирпич (10000 штук)
	1,1 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Сахар (100 тонн)
	
	20 тыс.
	2000 тыс.

	4
	Сахар (100 тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс.
	3000 тыс.

	5
	Сахар (100 тонн)
	
	20 тыс.
	2003,750тыс. 

	
	Кирпич (10000 штук)
	1,1 тыс.
	
	

	
	Аудиокассеты (150 штук)
	
	25 руб.
	

	6
	Холодильник «Саратов» (200 штук)
	11 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Бумага (10 тонн)
	
	10 тыс.
	100 тыс.

	7
	Бумага (10тонн)
	10тыс.
	
	2003,750тыс.

	
	Аудиокассеты (150 штук)
	
	25 руб.
	

	
	Холодильник «Саратов» (200 штук)
	
	10тыс.
	

	8
	Аудиокассеты (150 штук)
	26руб.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс.
	

	
	Кирпич (10000тонн)
	
	1 тыс.
	13000 тыс.

	9
	Бумага (10тонн)
	10 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	
	6тыс.
	

	
	Кирпич (10000штук)
	
	1 тыс.
	310 тыс.

	10
	Автомобиль «Жигули» (30штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG»(50штук)
	
	6тыс.
	300 тыс.

	11
	Холодильник «Саратов» (200штук)
	11 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс.
	5000 тыс.

	
	Сахар (100тонн)
	
	20 тыс.
	

	12 
	Сахар (100тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Холодильник «Саратов» (200штук)
	
	10 тыс.
	2000 тыс.

	13
	Сахар (100тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Аудиокассеты (50 тыс. штук)
	26 руб.
	
	

	
	Бумага (1 тонна)
	
	9 тыс.
	90 тыс.

	14
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (20 штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Холодильник «Саратов» (20 штук)
	
	10тыс.
	2000тыс.

	15
	Кирпич (10000 штук)
	1,1 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Сахар (100 тонн)
	
	20 тыс.
	2000 тыс.

	16
	Сахар (100 тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	6 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс.
	3000 тыс.

	17
	Сахар (100 тонн)
	
	20 тыс.
	2003,750тыс. 

	
	Кирпич (10000 штук)
	1,1 тыс.
	
	

	
	Аудиокассеты (150 штук)
	
	25 руб.
	

	18
	Холодильник «Саратов» (200 штук)
	11 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Бумага (10 тонн)
	
	10 тыс.
	100 тыс.

	19
	Бумага (10тонн)
	10тыс.
	
	2003,750тыс.

	
	Аудиокассеты (150 штук)
	
	25 руб.
	

	
	Холодильник «Саратов» (200 штук)
	
	10тыс.
	

	20
	Аудиокассеты (150 штук)
	26руб.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс. 
	

	
	Кирпич (10000тонн)
	
	1 тыс.
	13000 тыс.

	21
	Бумага (10тонн)
	10 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG» (50 штук)
	
	6 тыс.
	

	
	Кирпич (10000штук)
	
	1 тыс.
	310 тыс.

	22
	Автомобиль «Жигули» (30штук)
	105 тыс.
	
	

	
	Видеомагнитофон «LG»(50штук)
	
	6тыс.
	300 тыс.

	23
	Холодильник «Саратов» (200штук)
	11 тыс.
	
	

	
	Автомобиль «Жигули» (30 штук)
	
	100тыс.
	5000 

	
	Сахар (100тонн)
	
	20 тыс.
	тыс.

	24
	Сахар (100тонн)
	21 тыс.
	
	

	
	Холодильник «Саратов» (200штук)
	
	10 тыс.
	2000 тыс.


Контрольные вопросы:
1. Дайте определение товарной бирже.

2. Кто является участниками товарной биржи?

3. Какие сделки совершаются на товарной бирже?

Практическое занятие № 5

Работа с  нормативными документами, регулирующими договорные отношения в коммерческой деятельности

Цель занятия: овладеть практическими навыками работы с нормативными документами, регулирующими договорные отношения в коммерческой деятельности.

Для выполнения работы изучите тему: «Коммерческая работа по оптовым закупкам. Организация хозяйственных связей». 

Задание к работе:
Проработайте главы 27, 28, 29 ГК РФ и заполните недостающую информацию:
1. Договором признается соглашение…

2. Изменение цены после заключения договора допускается в случаях .., предусмотренных договором, законом либо в установленном законом порядке.

3. ..., за исключением случаев, когда обязанность заключить договор предусмотрена настоящим Кодексом, законом или добровольно принятым обязательством.

4. Договором … признается договор, … которого определены одной из сторон в формулярах или иных стандартных формах и могли быть приняты другой стороной не иначе как … к предложенному договору в целом.

5. Последствия, предусмотренные пунктами 1 и 2 настоящей статьи, применяются к стороне, давшей … при осуществлении предпринимательской деятельности, а равно и в связи с корпоративным договором либо договором об отчуждении акций или долей в уставном капитале хозяйственного общества, независимо от того, было ли ей известно о …, если иное не предусмотрено соглашением сторон.

6. К договорам, …, общие положения о договоре применяются, если это не противоречит многостороннему характеру таких договоров.

7. Договор вступает в силу и становится обязательным для сторон с момента ….

8. … обязан вносить … или предоставлять иное исполнение по … договору независимо от того, было ли затребовано им соответствующее исполнение от исполнителя, если иное не предусмотрено законом или договором.

9. … может быть предусмотрено, что окончание срока действия договора влечет … обязательств сторон по договору.
10. … признается договор, по которому одна сторона обязуется предоставить что-либо другой стороне без ….

11. По … договору одна сторона на условиях, предусмотренных этим договором, вправе потребовать в установленный договором срок от другой стороны совершения предусмотренных … договором действий (в том числе уплатить денежные средства, передать или принять имущество), и при этом, если … сторона не заявит требование в указанный срок, … договор прекращается. … договором может быть предусмотрено, что требование по … договору считается заявленным при наступлении определенных таким договором обстоятельств.

12. Стороны могут заключить договор,…. К договору, …, при отсутствии признаков, указанных в пункте 3 настоящей статьи, правила об отдельных видах договоров, предусмотренных законом или иными правовыми актами, не применяются, что не исключает возможности применения правил об аналогии закона (пункт 1 статьи 6) к отдельным отношениям сторон по договору.

13. Признание договора … или … само по себе не препятствует наступлению последствий, предусмотренных абзацем первым настоящего пункта.
14. Договор, по которому сторона должна получить плату или иное встречное предоставление за исполнение своих обязанностей, является ….

15. В случае, когда … на заключение договора срок для … безотзывной оферты не установлен, этот срок считается равным … году, если иное не вытекает из существа договора или обычаев.

16. Договор должен соответствовать … правилам, установленным … (императивным нормам), действующим в момент его заключения.

17. Договором в … признается договор, в котором стороны установили, что должник … произвести исполнение не кредитору, а указанному или не указанному в договоре … лицу, имеющему право требовать от должника исполнения обязательства в свою пользу.

18. Условия договора определяются по …, кроме случаев, когда … предписано законом или иными правовыми актами.

19. По … договору стороны обязуются заключить в будущем договор о передаче имущества, выполнении работ или оказании услуг (основной договор) на условиях, предусмотренных … договором.

20. Отказ лица, осуществляющего предпринимательскую или иную приносящую доход деятельность, от … при наличии возможности предоставить потребителю соответствующие товары, услуги, выполнить для него соответствующие работы ….

21. Если … не предусмотрено законом или договором, граждане и юридические лица … в проведении … о заключении договора, самостоятельно несут расходы, связанные с …, и не отвечают за то, что … не достигнуто.
22. В случаях, когда в соответствии с настоящим Кодексом или иными законами для стороны, которой направлена …, заключение договора …, эта сторона должна направить другой стороне извещение об …, либо об …, либо об … в течение тридцати дней со дня получения ….

23. Договор считается …, если между сторонами, в требуемой в подлежащих случаях форме, достигнуто … по всем существенным условиям договора.

24. В случае неуплаты победителем торгов … в установленный срок договор с ним считается незаключенным, а торги признаются …. Организатор торгов также вправе требовать … причиненных ему убытков.
25. … признается адресованное одному или нескольким конкретным лицам …, которое достаточно определенно и выражает намерение лица, сделавшего …, считать себя заключившим … с адресатом, которым будет принято предложение.

26. … форма договора считается соблюденной, если … предложение заключить договор принято в порядке, предусмотренном пунктом 3 статьи 438 настоящего Кодекса.
27. Договор, если иное не вытекает из его существа, может быть заключен путем проведения …. Договор заключается с лицом, выигравшим ….

28. Торги, проведенные с …, установленных законом, могут быть признаны судом … по иску заинтересованного лица в течение одного года со дня проведения торгов.

29. Договор может быть заключен в …, предусмотренной для совершения сделок, если законом для договоров данного вида не установлена ….
30. Когда … сделана устно без указания срока для …, договор считается заключенным, если другая сторона немедленно заявила о ее ….
31. Должник, взыскатели и лица, имеющие права на …, продаваемое на …, вправе на них присутствовать.
32. … (в том числе электронные) проводятся в форме …, конкурса или в иной форме, предусмотренной законом.
33. … признается ответ лица, которому адресована …, о ее принятии.
34. Договор заключается посредством … одной из сторон и ее … другой стороной.

35. Аукционы и конкурсы могут быть …. В … аукционе и … конкурсе может участвовать любое лицо. В … аукционе и … конкурсе участвуют только лица, специально приглашенные для этой цели.

36. Организатором … выступает лицо, уполномоченное в соответствии с законом или иным правовым актом отчуждать имущество в порядке исполнительного производства.
37. … и иные предложения, адресованные … кругу лиц, рассматриваются как …, если иное прямо не указано в предложении.

38. Под … понимаются торги, проводимые в целях исполнения … или исполнительных … исполнительного производства.
39. … не является …, если иное не вытекает из закона, соглашения сторон, обычая или из прежних деловых отношений сторон.
40. …, подлежащими возмещению недобросовестной стороной, признаются …, понесенные другой стороной в связи с ведением переговоров о заключении договора, а также в связи с утратой возможности заключить договор с третьим лицом.

41. Если иное не установлено законом, лицо, выигравшее торги, и организатор торгов подписывают в день проведения аукциона или конкурса протокол о …, который имеет силу ...

42. …, которые возникли при заключении договора и не были переданы на рассмотрение суда в течение шести месяцев с момента их возникновения, не подлежат урегулированию ….
43. Если в договоре не указано место его …, договор признается … в … гражданина или … юридического лица, направившего оферту.
44. Существенное изменение …, из которых стороны исходили при заключении договора, является … для его … или …, если иное не предусмотрено договором или не вытекает из его существа.

45. Сторона, которой настоящим Кодексом, другими законами или договором предоставлено право на … договора, должна при осуществлении этого права действовать добросовестно и разумно в пределах, предусмотренных настоящим Кодексом, другими законами или договором.

46. При изменении договора обязательства сторон ...

47. В случае … у одной из сторон договора … на осуществление деятельности или … в саморегулируемой организации, необходимых для исполнения обязательства по договору, другая сторона вправе отказаться от договора (исполнения договора) и потребовать возмещения убытков.

48. Предоставленное настоящим Кодексом, другими законами, иными правовыми актами или договором право на … от договора (исполнения договора)  может быть осуществлено управомоченной стороной путем уведомления другой стороны об … (исполнения договора).
49. При расторжении договора обязательства сторон …, если иное не предусмотрено законом, договором или не вытекает из существа обязательства.
50. … об изменении или о расторжении договора совершается …, что и договор, если из закона, иных правовых актов, договора или обычаев не вытекает иное. 

Контрольные вопросы:
1. Перечислите виды договоров.
2. Охарактеризуйте порядок заключения и исполнения договоров.
3. Что является обязательными реквизитами договора?
Практическое занятие № 6

   Установление коммерческих связей, заключение договоров и контроль их выполнения

Цель занятия: освоение методики заключения договоров и расчета суммы неустойки.

Для выполнения работы необходимо изучить тему: «Коммерческая работа по оптовым закупкам. Организация хозяйственных связей», обратив внимание на структуру договора поставки.
Задание к работе:
1. Согласно задания, заключите договор поставки.

2. Согласно задания, рассчитайте сумму неустойки.
Вариант 1

1. Составьте договор поставки по следующим данным:

Договор составлен в г. Брянске 28 ноября текущего года.

Поставщик – ОАО «Брянконфи», г. Брянск, ул. Куйбышева, 115, тел/факс 43-09-28; представитель – товаровед Орлова Любовь Михайловна, действует на основании приказа № 429 от 28 ноября текущего года.

Покупатель – торговое предприятие ООО «Альянс», Калужская обл., г. Людиново, ул. Маяковского, 4, тел/факс 6-43-47; представитель – директор (данные студента), действует на основании приказа № 98 от 27 ноября текущего года.

Предметом договора поставки являются кондитерские товары в ассортименте.

Объем поставки по кварталам составил – 1 квартал – 430 единиц, 2 квартал – 400 единиц, 3 квартал – 360 единиц, 4 квартал – 500 единиц.

Остальные данные – произвольные.

2. Рассчитайте сумму претензии по следующим данным:
Оптовая база ОАО «Брянконфи» согласно договора поставки должна была поставить ООО «Альянс» во 2 квартале текущего года товаров на 1,14 млн. руб. равными партиями. Фактически было поставлено в январе – 0,48 млн. руб., в феврале - 0,27 млн. руб., в марте  - 0,39 млн. руб. Неустойка составила 7% от суммы недопоставки.
Вариант 2
1. Составьте договор поставки по следующим данным:

Договор составлен в г. Брянске 28 ноября текущего года.

Поставщик – ООО «Роспродторг», г. Калуга, ул. Фокина, 15, тел/факс 72-09-28; представитель – товаровед Михайлова Ольга Сергеевна, действует на основании приказа № 328 от 28 ноября текущего года.

Покупатель – торговое предприятие ООО «Квадрат», Калужская обл., г. Людиново, ул. Ленина, 48, тел/факс 6-68-40; представитель – директор (данные студента), действует на основании приказа № 104 от 27 ноября текущего года.

Предметом договора поставки являются бакалейные товары в ассортименте.

Объем поставки по кварталам составил – 1 квартал – 350 единиц, 2 квартал – 300 единиц, 3 квартал – 300 единиц, 4 квартал – 400 единиц.

Остальные данные – произвольные.

2. Рассчитайте сумму претензии по следующим данным:
Оптовая база ООО «Роспродторг» согласно договора поставки должна была поставить ООО «Квадрат» в 1 квартале текущего года товаров на 2,64 млн. руб. равными партиями. Фактически было поставлено в январе – 0,68 млн. руб., в феврале - 0,75 млн. руб., в марте  - 1,22 млн. руб. Неустойка составила 5% от суммы недопоставки.
Контрольные вопросы:
1. Могут ли не совпадать срок и дата поставки?

2. Охарактеризуйте содержание процессов приемки по количеству и качеству.

3. Какие требования предъявляются в договоре к упаковке товаров?
4. Дайте определение претензии.

5. Перечислите виды неустойки и дайте им характеристику.
Практическое занятие № 7

          Составление и оформление договора транспортной экспедиции

Цель занятия: овладеть практическими навыками составления договора транспортной экспедиции.
Для выполнения работы изучите тему: «Транспортно-экспедиционное обслуживание коммерческой деятельности», обратив внимание на структуру договора транспортной экспедиции. 

Задание к работе:
Составить и оформить договор транспортной экспедиции согласно требованиям к составлению договоров. Договор транспортной экспедиции должен содержать следующие разделы:

1. Предмет договора.

2. Обязательства и ответственность сторон.

3. Порядок расчетов.

4. Страхование.

5. Таможенные операции.

6. Ответственность сторон.

7. Претензии и порядок рассмотрения споров.

8. Арбитраж.

9. Обстоятельства непреодолимой силы.

10. Прочие условия.

11. Юридические адреса и банковские реквизиты сторон.
Контрольные вопросы:
1. Перечислите виды транспорта, которыми осуществляется перевозка товаров и дайте им характеристику.

2. Что включают в себя транспортные тарифы?

3. Назовите виды транспортных тарифов и дайте им характеристику.
Практическое занятие № 8

Ознакомление с маркировкой на транспортной таре


Цель занятия: закрепить знания о транспортной таре.

Для выполнения работы изучите тему: «Тарные операции в торговле». 
Задание к работе:
Ознакомьтесь с информационными знаками, наносимыми на транспортную тару, и дайте им характеристику (используйте ГОСТ 14192-96 Маркировка грузов).

Контрольные вопросы:
1. Какие виды тары относятся к транспортной?

2. Какие функции выполняет транспортная тара?

3. Какие документы оформляются для сдачи тары?
Практическое занятие № 9

Решение ситуационных задач по защите коммерческой информации


Цель занятия: овладеть практическими навыками решения ситуационных задач по защите коммерческой информации.

Для выполнения работы изучите тему: «Информационное обеспечение коммерческой деятельности», обратив внимание на то, какая информация относится к коммерческой тайне.
Задания к работе:
1. Одной из причин появления на рынке конкурентов с аналогичной продукцией является несоблюдение коммерческим предприятием коммерческой тайны. Какие, на ваш взгляд, следует предпринять первоочередные меры, чтобы сократить утечку коммерческой тайны?
Существует ли зависимость между организационно- правовой формой, в которой зарегистрировано предприятие, и соблюдением режима коммерческой тайны?

2. Для сохранения коммерческой тайны и конфиденциальности некоторой информации руководство предприятия предполагает принять ряд специальных мер. Охарактеризуйте специальные меры, которые могут быть приняты для сохранения коммерческой тайны. 
3. Коммерческое предприятие предполагает со своей продукцией выйти на региональный рынок. Однако перед осуществлением данного мероприятия предприятию необходимо собрать информацию как о самом рынке и закономерностях его развития, так и о других предприятиях, на нем работающих. Какая информация, по вашему мнению, не будет составлять коммерческую тайну и, соответственно, будет доступна предприятию?
4. Коммерческое предприятие выпускает и реализует на рынке определенную продукцию. Аналогичную продукцию реализуют на данном рынке еще несколько предприятий. Существует ли какой-либо механизм, позволяющий различать однородную продукцию разных предприятий?
5. С целью идентификации выпускаемой и реализуемой продукции коммерческое предприятие собирается зарегистрировать товарный знак. Какие документы для этого необходимо оформить? Какие обозначения не могут быть зарегистрированы как товарный знак? Даст ли предприятию какие-либо преимущества регистрация товарного знака?
Контрольные вопросы:
1. Чем определяется ценность коммерческой информации?
2. Какова основная причина возникновения коммерческой тайны?
3. Носитель коммерческой тайны – это?
4. Что является обязательной мерой обеспечения режима коммерческой тайны?
5. Какая информация не может составлять коммерческую тайну?
Практическое занятие № 10

Составление и оформление договора о лизинге

Цель занятия: овладение практическими навыками составления и оформления договора  о лизинге.
Для выполнения работы изучите тему: «Методы коммерческой деятельности. Инновации в коммерции», обратив внимание на субъекты лизинга.
Задание к работе:
Составить и оформить договор о лизинге (вариант 1 – имущества; вариант 2 – движимости) согласно требованиям к составлению договоров. Договор лизинга должен содержать следующие разделы:

1. Предмет договора.

2. Права и обязанности арендатора и арендодателя.
3. Плата за пользование предметом лизинга.

4. Ответственность сторон по договору.

5. Срок действия договора, его продление и порядок досрочного расторжения.

6. Урегулирование споров.

7. Юридические адреса и реквизиты сторон.
Контрольные вопросы:
1. Что понимают под лизингом?

2. Назовите субъекты лизинга.

3. В чем сущность прямого лизинга?

4. Документы, применяемые для нормативно-правового регулирования отношений лизинга.
Практическое занятие № 11

Составление и оформление договора факторинга

Цель занятия: овладение практическими навыками составления и оформления договора факторинга.
Для выполнения работы изучите тему: «Методы коммерческой деятельности. Инновации в коммерции», обратив внимание на сущность факторинга.
Задание к работе:
Составить и оформить договор факторинга согласно требованиям к составлению договоров. Договор факторинга должен содержать следующие разделы:

1. Предмет договора.

2. Срок действия договора.

3. Обязательства сторон.

4. Условия платежа.

5. Передача оборудования.

6. Ответственность.

7. Урегулирование споров.

8. Юридические адреса и реквизиты сторон.

Контрольные вопросы:
1. В чем состоит сущность факторинга?

2. Какие функции выполняет факторинг?

3. Из каких частей складывается доход фактор-фирмы?

Практическое занятие № 12

Решение ситуационных задач по рискам в коммерческой деятельности

Цель занятия: овладение практическими навыками решения ситуационных задач по рискам в коммерческой деятельности.
Для выполнения работы изучите тему: «Предпринимательские риски и успех», обратив внимание на то, как связаны риски и доходы предприятия.
Задания к работе:
1. Предприятие занимается производством и реализацией одного вида продукции. Каким коммерческим рискам подвержена деятельность данного предприятия? Увеличивает ли риски выход на этот рынок еще нескольких производителей аналогичной продукции?
2. Предприятие заключает договоры о поставках сырья и продажах готовой продукции. Какие риски должно учитывать коммерческое предприятие и отражать их в заключаемых договорах? Назовите возможные причины возникновения данных рисков.
3. При заключении договоров, регламентирующих закупки, поставки, продажу, коммерческое предприятие должно обязательно обратить внимание на вероятность возникновения ценового риска. В чем состоит сущность ценового риска для коммерческого предприятия? Имеются ли различия между ценовым и маркетинговым рисками?
4. По результатам года инфляция на рынке потребительских товаров составила 15%. Как повлияет рост инфляции на деятельность коммерческого предприятия, функционирующего на рынке потребительских товаров? Следует ли инфляцию причислять к категории рисков?
5. По результатам года инфляция на рынке потребительских товаров составила 15%. Может ли, по вашему мнению, рост инфляции привести к росту доходов коммерческого предприятия?
6. Доставка товаров от поставщика в коммерческое предприятие для реализации осуществляется автомобильным транспортом. Какой риск при доставке товара должно учитывать коммерческое предприятие?
7. Администрация коммерческого предприятия приняла решение об участии предприятия в ряде высокодоходных хозяйственных операций, связанных с частичным перепрофилированием. Какие риски возникают в связи с принятым решением? Существует ли, на ваш взгляд, зависимость между размером дохода и величиной риска?
8. Хозяйственная деятельность любого коммерческого предприятия в той или иной степени связана с риском. Покажите сущность политики снижения предприятием своих рисков. Можете ли вы назвать различия между такими приемами как диверсификация и лимитирование?
9. В целях снижения коммерческих рисков предприятие активно применяет разные приемы диверсификации. Что, по вашему мнению, предприятие может диверсифицировать? Каким образом диверсификация влияет на снижение рисков?
10. В своей хозяйственной деятельности коммерческое предприятие всячески старается избегать каких-либо рисков. Что означает для коммерческого предприятия проведение политики полного избегания рисков? Повлияет ли это каким-либо образом на темпы развития предприятия?
Контрольные вопросы:
1. В чем сущность риска коммерческой деятельности?

2. Причина возникновения коммерческого риска.

3. Какие меры способны снизить риски коммерческой деятельности?
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